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ECONOMIA LOCALE
Il segretario generale dell’Assopopolari spiega come gli sportelli siano unico riferimento per Pmi e famiglie

«Popolari presidio del territorio»

De Lucia Lumeno: i nostri istituti assicurano credito nei Comuni dove ¢’é desertificazione bancaria

FILPPO CALERI
f.caleri@iltempo.it

ese Le banche Popolari so-
no un baluardo dei territo-
ri. Anche di quelli colpiti
dalla desertificazione ban-
caria. «Sono l'unica realta
presente in oltre 300 Comu-
ni italiani» spiega a Il Tem-
po, Giuseppe De Lucia Lu-
meno, segretario generale
dell’Associazione delle ban-
che popolari che aggiunge:
«Lanostra resilienza sta aiu-
tando famiglie e imprese in
questa delicata fase econo-
mica»
Non & un bel periodo per
I'economia sia italiana sia
europea. Che ne pensa?
«I dat Bce indicano che i
prestiti del sistema bancario
alle famiglie sono aumenta-
t solo dello 0,8% su base
annua e quelli alle imprese
diappenalo 0,2%, valori che
nonsiregistravano dal 2015.
Queste tendenze si riscon-
trano anche nel sistema cre-
ditizio italiano dove gli im-
pieghi a clientela risultano
in calo del 4,1%. Stesso di-
scorso per laraccolta conun
calo paria-2,1%, concentra-
to sui depositi (-4,2%). E se
in Germania a settembre la
roduzione industriale crol-
a dell'l,4%, 'ex presidente
Bce Draghi, lancia I’allarme
recessione per ’Europa e il
rischio che la stessa Unione
non sopravvivi».
Contesto dif-
ficile. Cosa
fa il sistema
bancario?
«Le banche
europee si so-
no dimostra-
te resilient.
Sono state in

Inostri associali
«Hanno fatto propria

la capacita di affrontare i rischi
cogliendo le opportunita anche

nelle sttuazioni negativer

grado di raf-

forzare i bi-
lanci nonostante i bruschi
chocdel contestomacroeco-
nomico degli ultimi anni. A
dirlo ela stessa Bce attraver-
so il presidente del consiglio
di vigilanza, Andrea Enria.
Del resto, come ha recente-
mente ricordato il presiden-
te dell’Abi, Antonio Patuelli,
le banche italiane lavorano
perle famiglie e perleimpre-
se tutti i giorni dell’anno. E
evidente, soprattutto per
I'Italia e perla sua economia
- che devono alle Pmi oltre il
70% del valore aggiunto pro-
dotto e 1'80% dei posti di
lavoro -lanecessita eil valo-
re del contributo del Credi-
to Popolare».
Possiamo intravedere il su-
peramento della crisi? im-
maginare una concreta ri-
presa nel prossimo futuro?
«Sj, certo. Ogni crisi & segui-
ta dallaripresa. E stato sem-
pre cosi nel sistema econo-
mico capitalistico. Ma guai
arestare fermi in attesa del-
la ripresa. Al contrario biso-
gna lavorare per farsi trova-
re pronti. Le Banche Popola-
ri e del territorio hanno capi-
to bene cosa significa resi-
lienza. Hanno fatto propria
la capacita di essere in gra-
do di affrontare i rischi, co-
gliendo le opportunitad an-
che nelle situazioni negati-
ve, rafforzandosi grazie alla
risoluzione dei problemi. E
una loro caratteristica, direi,
fondante».
Uscire da situazioni di crisi
ha spesso costi elevati. An-
che I'Ttalia sta subendo un
marcato processo di deser-
tificazione bancaria che
mette in difficolta le impre-
se e le famiglie.
«Vero. E un problema reale

per oltre 4 milioni di client,
tra cittadini e Pmi, che non
hanno pit1 uno sportello do-
ve abitano o lavorano. Male
Popolari stanno frenando e
sopperendo a questa ten-
denza tanto che sono I'uni-
ca realta presente in oltre
300 Comuni italiani. In uno
su tre, dove & operativo un
solo sportello, I'intermedia-
zione creditizia viene svolta
esclusivamente da una Po-
polare. E il risultato della
propensione localistica di
queste banche con 2/3 degli
sportelli ubicati in centri mi-
nori, zone interne e al sud.
Sono banche che si distin-
guono dal resto del sistema
per privilegiare, divenendo-
ne punto di riferimento,
Pmi, singoli territori e fami-
glie».

11 2023 si chiudera con dati
soddisfacenti per il Credito
Popolare?

«Le Popolari rappresentano
circa il 15% delle dipenden-
ze bancarie e intermediano
pocomeno del 10% dei volu-
mi amministrati dal siste-
ma. Stanno affrontando que-
sta complicata fase potendo
vantare l'impiego di 120 mi-
lioni di utili destinati ai terri-
tori, il 70% degli impieghi
alle Pmi, con 30 miliardi di
euro di nuovi finanziamenti
alle aziende piu piccole e 15
miliardi per mutui casa rine-
goziati per venire incontro
alle nuove esigenze della
clientela colpita dall’aumen-
to dei tassi di interesse».
Un modello efficace anche
per il futuro?

«S\. Faccio un esempio. La
Banca Popolare di Sondrio &
la testimonianza di una sto-
ria centenaria che continua
a dare risultati sia in termini
economici con un utile net-
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to di gruppo che, nei primi 9
mesi dell’anno, supera i 348
milioni di euro, sia soprattut-
to in termini di capacita di
assorbimento delle perdite,
con coefficienti ampiamen-
te superiori alle soglie:
Mrel-Trea pari al 31,8% e il
Mrel-Lre pariall’l11,1%. Effi-
cienza e vitalita di un istitu-
todi credito possano discen-
dere dalla fedelta a precisi
valori, allo stretto legame
coni territori e con le comu-
nita di riferimento, all’esse-
re "banca che fa banca". Un
modello che permette dina-
vigare con successo anche
nelle avversita del ciclo eco-
nomico per soddisfare fami-
glie e imprese, sempre in
un'ottica di crescita ma con
fondamentali solidi».
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